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on semeer e-cigarros' en ocho meses “SIN ETICA
grupo de alquiler de apar-

tamentos de vacaciones Pie-
rre & Vacances Center Parcs
ha inaugurado su segundo
complejo en Benidorm (Ali-
cante) con 80 apartamentos,
tras un acuerdo de arrenda-
miento alcanzado con la so-
ciedad de gestion de activos
Sareb. Es la segunda inaugu-
racién del grupo en Benidorm
en una semana. Con ellos, son
cinco los complejos que tiene
en la Comunidad Valenciana
y 38 en Espafia.

El juez subasta
Villas Calderona

ElJuzgado de lo Mercantil ni-
mero 3 de Valencia ha autori-
zado laventa de los activos de
la empresa inmobiliaria Villas
Calderona, después de que la
Administracion Concursal ha-
ya recibido una oferta de la
mercantil Buildingcenter pa-
ra quedarse con los bienes por
540.000 euros. El juez abre un
periodo de licitacion hasta el
20 de enero de 2014 para que
cualquier interesado pueda
presentar una oferta.

‘El Lobo' prolonga
su campana

La turronera Almendray Miel,
propietaria de las marcas 1880,
ElLoboy Clair de Lune, ha pro-
longado a diciembre la pro-
duccién de turrones, que sue-
le acabar en noviembre, ante
el incremento de la demanda
esta Navidad, en la que prevé
aumentar las ventas de turro-
nes Jijona y Alicante alrede-
dor del 5 por ciento. Lo atri-
buye ala mejoria de la coyun-
turay ala recuperacion de la
paga extra de los funcionarios.

Caixa Ontinyent
gana un 1% mas

Caixa Ontinyent gan6 en los
primeros nueve meses del afio
0,8 millones de euros, un1,08
por ciento mas que en el mis-
mo periodo del afio anterior,
después de destinar a dotacio-
nes y saneamientos 12,7 millo-
nes. El capital principal a 30
de septiembre era del 10,31 por
ciento. Los depdsitos de clien-
tes crecieron un 0,4 por cien-
to, hasta 782 millones, pero el
crédito a clientes bajo.

Ernesto Llosa aprovecha el auge del sustitutivo del tabaco
gracias a una franquicia de muy bajo coste, 6.000 euros

Javier Alfonso VALENCIA.

La cadena de tiendas de cigarrillos
electronicos que Ernesto Llosa lan-
z6 en mayo de 2013 va camino de
batir un récord en el desarrollo de
una franquicia, ya que en ocho me-
ses ha alcanzado los 95 puntos de
venta -tres en Italia y uno en Por-
tugal-y acabara el afio con un cen-
tenar. Llosd, que no busco asesora-
miento de ninguna consultora, ex-
plica que la clave para abrir una me-
dia de tres tiendas por semana es
haber creado una franquicia de muy
bajo coste y alta rentabilidad, con
un producto de moda, que, asegu-
ra, havenido para quedarse. “Que-
mar tanta sustancia como hace el
tabaco para absorber nicotina es
anacronico, y a medida que se de-
muestre que el cigarro electrénico
1o es perjudicial para la salud ira
imponiéndose al tabaco”, vaticina.

Llosé era hasta principios de 2013
un importador mas de productos
de China -jardineria, regalo, articu-
los de fumador-, con un almacén en
Beniparrell (Valencia). En sus re-
cientes viajes por Europa, especial-
mente por Italia, observo el auge
delllamado e-cigarro, que en Espa-
fia empezaba a implantarse, y de-
cidi6 crear una marca y abrir una
pequena red de tiendas en sitios
muy visibles. “Cuando llevaba sie-
te, empezaron a preguntary vi que
otros estaban abriendo franquicias,
asi que hice lo mismo, con unas con-
diciones muy buenas, porque a mi
lo que me interesaba era tener mu-
chos puntos de venta, que es venta
exclusiva, no ganar dinero con cd-
nones y royalties”, explica.

Las condiciones permiten que el
coste medio de montar una tienda
sea de unos 6.000 euros, con un ré-
cord minimo, hasta el momento, de
4.100 euros. El franquiciado no pa-
ga canon de entrada ni royalties y
el poco mobiliario que necesita, con
imagen corporativa, se lo propor-
ciona Essenz “a coste de fabrica,
mucho més barato de lo que ellos
conseguirian”, sefiala.

Fabricara en Valencia

La tienda ideal es de 30 metros cua-
drados -acepta un minimo de 15 y
un maximo de 45-, suficientes pa-
ra exponer y vender los dispositi-
vos para vapear -verbo que utilizan
los usuarios del cigarro electroni-
co-ylos liquidos de diferentes aro-
mas. Cigarroy aromas se importan
de China, pero en el caso de laem-
presa valenciana serd por poco tiem-
po, porque tiene pensado montar

Ernesto Llos3, gerente de Essenz, en una de sus tiendas. GuiLLerMO LUCAS

"Hay intereses
detras de tanta
mala noticia”

Llosé ve “muchos intereses
econdémicos detras de tanta
noticia negativa” sobre el ci-
garro electronico y apunta a
las tabaqueras. “Dicen que se
usan compuestos cancerige-
nos. ¢Cuales?, porque en el
mio sélo hay, ademas de aro-
mas, nicotina y agua, propi-
lenglicol y glicerina vegetal”,
especifica. Ambos se usan
como ingredientes en farma-
cos, cosmética y alimenta-
cion. “Introducir cualquier
sustancia en los pulmones no
puede ser bueno, pero esto es
mejor que el tabaco”, zanja.

una pequeiia planta de produccion
de consumibles. Con ello, aumen-
tard la rentabilidad de Essenz, que
el ultimo mes facturd en venta al
ptiblico 400.000 euros y acabard
2013 en 2 millones.

Llosa no rehuye la polémica so-
bre la sustancia que se aspira has-
talos pulmones desde el vaporiza-
dor. Es partidario de que se limite
suuso cerca de colegios y hospita-
les y se prohiba a menores, porque
“aunque sea menos perjudicial que
el tabaco, sigue siendo una sustan-
cia adictiva”. El e-cigarro ha causa-
do furor entre los fumadores, por-
que “es lo més parecido a un ciga-
1o que ha habido nunca”, asegura.
Muchos dispositivos permiten re-
gular el nivel de nicotina y algunos
aromas ni siquiera llevan nicotina.

Més informacién en
www.eleconomista.es

SECAEEL
SISTEMA’, QUE
GRAN VERDAD

de los Negocios y las Or-

ganizaciones) celebré la
semana pasada un entrafiable
acto de proclamacion del nuevo
presidente, Francisco Pons, y
de homenaje merecido a Emi-
lio Tortosa, banquero “huma-
nista e ilustrado” -en palabras de
Agnés Noguera- que demostro
hace dos décadas que la ética era
compatible con la direccién de
Bancaja, aunque a los més jove-
nes les choque. Un vicepresiden-
te de la Generalitat llamado Jo-
sé Luis Olivas le obligé a irse y
la ética se marché con él a Etnor,
organizacion que goza de exce-
lente salud. La caja valenciana
desaparecio. “La ética no es s6-
lo una palabra bella. Sin ética, se
cae el sistema”, dijo Paco Pons,
citando a Antonio Garrigues
‘Walker. Qué bien traido para re-
sumir la situacion de “un pais, el
valenciano, que clama en el de-
sierto” (Tortosa).

Pons pronunci6 un discurso
inquietante sobre la necesidad
de convivir con la inseguridad,
porque “la seguridad no existe”,
como demuestran las caidas de
gigantes como Nokia o Fagor.
Animo a los empresarios a ha-
cerlo desde la ética. “Somos los
empresarios los que tenemos que
crear un ambiente claro contra
la corrupcion, contra la econo-
mia informal (negra) y la falta de
responsabilidad”, dijo el expre-
sidente de la Asociacion Valen-
ciana de Empresarios.

;sLe haran caso los dirigentes
empresariales alli presentes y los
que lean sus palabras en croni-
cas y articulos? Repudiaran por
fin la corrupcién en ptblico con
nombres y apellidos. Un buen
arranque seria el caso de su re-
presentante cameral y portuario
Carlos Fabra, comentado aqui
la semana pasada, a quien nin-
gan empresario castellonense
ha pedido que se vaya.

No es un trago facil, pero es
necesario si el corrupto no tiene
lavergiienza suficiente para apar-
tarse. Hace afios, destapado ya
el caso Cooperacion, Rafael Blas-
co, socio colaborador de Etnor,
acudid a una conferencia que no
le aprovecho. “sQué hace aqui?”,
pregunté aun empresario. Se en-
cogi6 de hombros y respondio:
“No podemos hacer nada, nolo
podemos echar”. No har4 falta.
Blasco no es como Carlos Fabra,
no hara dafio a la institucion.

L aFundacion Etnor (Etica
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